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Vendedor

Compreender para Surpreender

O principio do Vendedor digital 2.0 é conquistar a atencdo Alguns pontos do nosso curso
e o interesse das pessoas através de um conteudo relevante

direcionado a elas, transformando estranhos em clientese  |*°"°¢

promovendo seu negécio. === Tudo em um so lugar.

E uma metodologia que oferece valor ao seu consumidor
aumentando a relevancia da sua empresa, combinando
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criacao de conteudo. Com uma atuacao em quatro etapas: s ACEETEEDEOTEE
7 redes sociais e site.
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ATRAIR CONVERTER FECHAR ENCANTAR 9 Esé aplicar o conhecimento

visitantes em clientes vendas os clientes
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cCom O seu hegocio!
Seja qual for o problema que vocé precisa resolver, vocé precisa
de um curso que dé resultados reais através de uma estratégia.
Com foco em marketing e vendas de alta performance, somos o

curso ideal para pequenas, médias e grandes empresas, ou até

mesmo-para quem-quer criar um negocio -do absoluto zero.
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(2 | DIAGNOSTICO

Aprende e Aplical ' o emvenmo

Entendemos que as estratégias s6 geram valor se

forem executadas e por isso focamos e nos dedicamos com

muito cuidado e atencdo a todas as etapas da sua execucao,
@ EXECUCAO

desde a concepcdo da ideia até as tarefas do dia a dia.



Como o Vendedor Digital 2.0 entrega o que voceé precisa?

@ Videos
Apresentagao /\

de servig¢o ou produto [ )

Z.Um caminho

Ajustes e mudancas pontuais sao sempre necessarias e

benéficas para o andamento de qualquer projeto. Se o que vocé I}

CONTEUDO DE i
procura € uma entrega especifica, conte com a nossa expertise CONEXAO s
para te orientar.

Ferramentas

(Calculadora, Gerador, Diagnostico) ‘\_/
®

Treinamento e oferta

Gestédo das de conhecimento

Redes sociais ()
Processo
O F\
D”U”

— MARKETING @ Publicidade Online

— P e Gestdo
Vendas Marketing
Landing Page e o o

Pagina de Vendas v CTA ® Gestao do

(Call to action / Chamada para agao) seu negocio
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voceé precisa resolver?

Todo o escopo do trabalho sé pode ser desenhado pensando no
principal problema que sua empresa precisa resolver. Escolher
em qual rede social estar, anunciar no Google, escrever artigos
para o blog ou saber o quanto investir publicidade sao apenas
parte do processo. O mais importante é entender - antes de
tudo - o seu papel dentro da sua empresa.

M E T O D O
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pode fazer por vocé?

um problema
em busca de
solucao.

Existem 50 milhdes de brasileiros conectados na internet nesse
momento. Com certeza, existem milhares de pessoas
interessadas em comprar o seu produto ou servi¢o. Vocé so
precisa de duas coisas: ter um produto ou servico, e descobrir
como encontrar as pessoas que estdao no exato momento de
compra. O método Vendedor Digital 2.0 pode te ajudar nas duas
coisas.

Aproximadamente 4.190.000 resultados (0,91 segundos)

Anuncio s
'— Anuncio seunegocioagoranestemomento.com.br/

Ani
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se destina

Profissionais liberais ( Ex. Advogados - Contadores - Psicologos)...

Donos de pequenas e médias empresas

Qualquer pessoa que queira criar um negocio digital do zero.

O Vendedor Digital 2.0 & pra quem ja tem um negdcio fisico e quer levar
para o digital, ou pra quem quer criar um negdcio digital do zero. Ele vai
desvendar todo o processo e as estratégias de vendas do método.

Entdo, pode ajudar vocé, que ainda nao entende nada sobre o mercado
digital, que nao entende de marketing ou que nunca empreendeu na vida.
Pode ajudar também vocé, que ja entende do mercado, que ja fez suas
primeiras vendas, ja conhece e tem resultados com outros métodos, ou
até mesmo vocé que ja tem um resultado bastante expressivo.
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Didatico
Mais de 50 aulas distribuidas em 8 modulos

Aulas gravadas + Apostilas + Planilhas +
Leituras complementares...

Varias ferramentas totalmente pensadas
para implementacao guiada



Conteudo
Didatico

Moddulo 01

Construc¢ao de Base

Introducao+Cronograma

Aula 1 — Pense e Execute

Aula 2 — Eletrificacao do Cliente
Aula 3 — Criacao de Identidade
Aula 4 — Plano de Negdcios

Aula 5 — Identificacdo Nicho/Avatar
Aula 6 — Experiéncia do Cliente
Aula 7 — Sem Desculpas

Aula 8 — Ser e Ligar os Pontos

Médulo 02
Conteudo Digital |

Aula 1 — Calendario de Postagens

Aula 2 — Canais e Formatos Redes S.

Aula 3 — Conteudo Publicitario |
Aula 4 — Canva para Negocios

Aula 5 — Checklist (Negdcio Digital)
Aula 6 — Planejador de Conteudo |
Aula 7 — Construcdo Site/E-mail/
Recompensa Digital

Aula 8 — Redes Sociais
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Moédulo 03

Operacional

Aula 1 — Propdsito / Cultura
organizacional

Aula 2 — Fluxo Estratégico

Aula 3 — Manual de Conversao
Aula 4 — Formas de Pagamento
Aula 5 —Vendas

Aula 6 — Pds Vendas

Aula 7 — Recorréncia/Remarketing
Aula 8 — Sacadas de Empreendedor



Conteudo
Didatico

Moédulo 04

Gestao

Aula 1 — Calculadora de Horas /
Ticket Médio

Aula 2 — Custo Operacional / Custo
de Venda

Aula 3 — Curva de valor/Precificacdo
Aula 4 — Matriz BCG (adaptada)
Aula 5 — Planejamento Semanal
Aula 6 — Fluxo de Caixa

Aula 7 — Diagnostico de Gestao

Médulo 05
Conteudo Digital 1l

Aula 1 - Planejador de Postagens Il
Aula 2 — 100 Ideias de Conteudo
Aula 3 — Trafego de Geolocalizacao
Aula 4 —Titulos de E-mails

Aula 5 — Modelos de Copy

Aula 6 — Google/YouTube p/ Negdcios

Aula 7 — Instagram/Facebook para
Negdcios

Aula 8 —TikTok/WhatsApp para
Negdcios
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Modulo 06

Renda Ativa e Passiva Bonus |

Aula 1 — Marketplace

Aula 2 — Afiliado Hotmart/Amazon...
Aula 3 — Monetizacao de YouTube e
Instagram

Aula 4 — Afiliado Nordestino



Conteudo
Didatico

Médulo 07

Conteudo Digital - Bonus Il

Aula 1 — Gravagdo/falar com
a camera

Aula 2 — lluminac¢do/Audio

Aula 3 — YouTube Influencer

Aula 4 — YouTube Low Profile
Aula 5— Videos em Animacgao/Slid
Aula 6 — Roteiro

Modulo 08

Bonus Il

Aula 1 — O Segredo (Material)
Aula 2 — Modo Avido de
Produtividade (Curso novo)

Arquivos
Bonus IV

Arguivos em anexo (aluno)
Leitura complementar
Modelos editaveis
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dinamica das vendas
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Prontidao Urgéncias Ocultas
Aqui, vocé faz anuncios e conteudo Nesse momento, vocé faz anuncios
de prontidao, que sao capazes de e contelido para pessoas que estdo
encontrar as pessoas que ja estao com problemas, mas ainda nao
prontas para tomar a decisao de sabem da existéncia.

comprar seu produto.

Consciéncia

Aqui, vocé faz anuncios e conteudo
para pessoas que ja sabem que
precisam do seu produto, mas
ainda ndo tem prontidao de
comprar.

Oportunidades

Aqui, vocé faz anuncios e conteudo
para pessoas que nao
necessariamente tém algum
problema evidente, mas que
poderiam se beneficiar do seu
produto. Vocé vai ser o responsavel
por revelar uma oportunidade para
essa pessoa.

O vendedor digital 2.0 vai te ajudar a identificar qual o
publico ideal para cada momento do seu negdcio



dinamica das vendas

90% do mercado nao sabe o que sao
e como fazer anuncios para cada um
desses publicos da maneira correta

Quando vocé aprende a fazer anuncios e conteudos de prontidao, consciéncia, urgéncias
ocultas e oportunidade vocé se destaca de todos os seus concorrentes e nada de bragada.

Existem centenas de oportunidades nao exploradas em todos os mercados.



Vem ser digital!

R$697,90

te Tt e ouem1zx 68,00
Vendedor

DIGITAL 2.0

Fazer minha inscri¢ao

pagamento 100% seguro

om e = oD
: Diners Club

@ W P Paypal

Nordestino

www.agencianordestino.com/vendedordigital2 ERS - @ agéncia
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